
TROUVER SA RENTABILITÉ



• Mettre au point et tester une présentation 
convaincante de son projet (le pitch)
• Avoir une méthode pour élaborer son
business plan
• Explorer les aspects juridiques, sociaux et 
fiscaux du choix du régime juridique
• Savoir construire et équilibrer un plan de
financement

• Savoir comment fonctionne la TVA et ses
implications en trésorerie
• Utiliser les indicateurs du business plan pour
valider son modèle économique
• Préparer le passage du prévisionnel au suivi 
opérationnel
• Savoir où se trouve la rentabilité pour 
l’entrepreneur et l’entreprise

1ère JOURNÉE
• Savoir pitcher – première approche
• Le plan d’action du créateur d’entreprise
• Le modèle économique : utilisation du 
tableau CANVAS
• Le prévisionnel financier : utilité et contenu
• Le tableau de financement initial : comment
l’équilibrer, où trouver les ressources
• Le résultat prévisionnel : savoir estimer son 
chiffre d’affaires par deux méthodes
• Recenser les charges et approcher son
résultat prévisionnel.
• Calculer et apprécier les ratios de rentabilité
• La TVA : les différents régimes, les taux

2nde JOURNÉE
• Savoir pitcher – compléments
• Le seuil de rentabilité 
• Le tableau de trésorerie, le construire et 
challenger sa prévision financière
• Le besoin en fonds de roulement
• Choisir son statut juridique – les critères du 
choix et ses conséquences
• L’entreprise individuelle, la micro-entreprise
• Créer une société, les conséquences
• Les aspects fiscaux de la création 
d’entreprise : l’IR et l’IS
• Devenir entrepreneur et gérer au quotidien
• Le tableau de financement sur 3 ans

Débriefing et synthèse : échanges entre 
les participants, réponse aux questions 



2 jours en présentiel

490 € TTC éligible CPF



Adresses (desservies par les transports en commun)

11, avenue du 8 mai 1945
95200 Sarcelles

3, avenue des Béguines
95800 CERGY


